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1. Общая информация

1.1. Программа лояльности «Мегаполис Профи»- программа разработанная Организатором
Программы, включающая в себя систему скидок для Участников Программы. Карта «Мегаполис
Профи» действует во всех магазинах ООО «Мегаполис-Балтика».

1.2. Организатор Программы - Общество с ограниченной ответственностью «Мегаполис-
Балтика».
Участники программы - юридические лица, индивидуальные предприниматели, осуществляющие
строительную и/или проектировочную деятельность.

1.3. Пластиковая именная карта постоянного клиента отдела «Мегаполис Профи» может быть
использована для совершения покупок по специальным ценам, товаров из ассортимента
Организатора программы. В случае выхода Участника из Программы, действие карты «Мегаполис
Профи» прекращается.

1.4. Положение о Программе лояльности «Мегаполис Профи» размещается на сайте
www.megapolys.com и может быть изменено Организатором программы в любое время в
одностороннем порядке без дополнительного уведомления Участника программы.

1.5. Программа действует неопределенный срок.

2. Регистрация Участников Программы

2.1. Для того чтобы стать Участником Программы, необходимо получить карту лояльности
«Мегаполис Профи».

2.2. Для получения карты лояльности «Мегаполис Профи» необходимо:
- совершить разовую либо накопительную в течение 3 (трех) календарных месяцев покупку в
магазинах ООО «Мегаполис-Балтика» на сумму 100 000 (сто тысяч) рублей и более, независимо от
формы расчета;
-предъявить доверенность от руководителя организации на право оформления карты лояльности
или иметь при себе печать организации;
- заполнить анкету Участника:

2.3. Обязательные поля для заполнения анкеты:
- Данные об организации
- Банковские реквизиты
- ФИО руководителя юр.лица
- ФИО гл.бухгалтера
- Персональные данные лица, заполнившего анкету

http://www.megapolys.com/


2.4. Подписав анкету Участника Программы и активируя карту «Мегаполис Профи», Участник
Программы дает свое согласие на обработку любой информации, относящейся к его
персональным данным. Включая сбор, накопления, хранения, уточнения, использование,
распространение, блокирование, а так же согласие на использование персональных данных для
продвижения организатором Программы товаров, работ и услуг напрямую с помощью
телекоммуникационных средств.
Персональные данные:
ФИО, дата рождения, пол, паспортные данные (серия, номер, кем и когда выдан), адрес
регистрации или пребывания (фактический адрес проживания), номер контактного телефона,
адрес электронной почты.

2.5. Активация зарегистрированной карты «Мегаполис Профи» осуществляется в течение 1
(одного) рабочего дня с момента регистрации карты «Мегаполис Профи»

2.6. По запросу, возможно получение дополнительных Карт «Мегаполис Профи», общее число
карт при этом - не более 3 (трех).
Стоимость изготовления дополнительной карты -100 (сто) рублей.

3. Критерии

3.1. Основным критерием работы карты «Мегаполис Профи» является суммарный товарооборот,
который осуществляет владелец карты «Мегаполис Профи» за отчетный период равный 12
месяцам.
-Под товарооборотом понимается стоимость приобретенных Участником за отчетный период
товаров и услуг за минусом возвратов.
-Под отчетным периодом понимается период времени, равный одному календарному году.
Первый отчетный период начинается с момента активации карты и длится количество дней до
окончания следующего календарного года. Каждый последующий период длится один
календарный год.

3.2. Товарооборот Участника определяет уровень предоставляемой скидки в соответствии с п.3.4,
настоящего Положения.

3.3. При активации Карты Участник получает возможность скидки в размере 6% (шесть) с
применением накопительной системы скидок согласно п.3.4, настоящего Положения.

3.4. Переход на новый уровень скидки осуществляется с момента достижения Участником
соответствующего размера товарооборота за отчетный период (12 месяцев) согласно следующей
таблице:

- 10% при сумме покупок от 1 000 000 (одного миллиона) рублей.
- 8% при сумме покупок от 500 000 (пяти ста тысяч) рублей;
- 6% при сумме покупок от 100 000 (ста тысяч) рублей;
- 0% при сумме покупок менее 100 000 (ста тысяч) рублей;
В случае отсутствия покупок с использованием карты более 3 (трех) лет данная карта блокируется.

3.5. Величина процента скидки (повышение/понижение) происходит ежегодно на основании
накоплений за расчетный период с момента даты перехода на разряд.
В случае невозможности поддержания Участником Программы в течение отчетного периода,
соответствующего предоставленному уровню скидки, уровень действующей скидки подлежит
уменьшению в соответствии с фактическим товарооборотом Участника Программы.

3.6. На товары, выделенные специальными ценниками (акция, специальная цена), скидка по Карте
Участника не распространяется.



4. Иные условия

4.1. Скидка предоставляется только при предъявлении карты «Мегаполис Профи»

4.2. В случае утери/утраты карта «Мегаполис Профи» восстанавливается после предоставления
Владельцем карты заполненного заявления установленного образца и документа,
удостоверяющего личность Владельца карты, при наличии печати или доверенности. Замена
утерянной/ утраченную карты осуществляется за плату 100 (сто) рублей. Прежняя карта
блокируется, и ее уникальный номер выводится из обращения.

4.3. В случае совершения Участником программы противоправных действий в отношении
Организатора и его клиентов Организатор Программы вправе по своему выбору в одностороннем
порядке без согласия Участника аннулировать действие карты Участника.

4.4. В период действия Программы Организатор Программы вправе вносить любые изменения в
настоящее Положение и Программу без предварительного уведомления Участников Программы.

4.5. Вся информация, полученная Организатором в ходе проведения Программы, принадлежит
Организатору.
Организатор имеет право на последующее использование информации, собранной в ходе данной
Программы, в том числе информации, касающейся истории покупок Участника, в любых не
противоречащих закону целях, при условии соблюдения требований действующего
законодательства РФ об охране такой информации, о персональных данных, а так же в целях
дальнейшей коммуникации с Участником.


